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Vorwort: Weil du es WERT bist!

Damit du einen 1.000 Euro Kunden abschließt, musst du davon

überzeugt sein, dass du es auch WERT bist.

Nur wenn du in dich und deine Fähigkeiten vertraust, werden es

auch andere tun.

Falls du noch am Anfang stehst, kann das schwierig sein, weil du

eben noch keine „richtigen“ Kunden hast.

Um mehr Selbstvertrauen zu bekommen, suche dir 3 Testkunden,

die dir dann später auch Referenzen geben können.

Tu das bitte JETZT und suche dir 3 Testkunden, falls du dir noch

unsicher über dein Angebot und deine Fähigkeiten bist.

Name Testkunde 1:____________________

Name Testkunde 2:____________________

Name Testkunde 3: ____________________

Fertig?

Dann lass uns losstarten mit Schritt 1 auf dem Weg zu deinem

ersten 1.000 Euro Kunden

http://www.stefaniekneisz.com/
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SCHRITT 1: IDEALER KUNDE

Kennst du deinen idealen Kunden? Weißt du, was deinen Kunden

nachts nicht schlafen lässt?

Was ist das größte Problem deines Kunden und warum sollte er von

dir kaufen?

Wo steht dein Kunde? Was wünscht sich dein Kunde?

Kannst du diese Fragen, wie aus der Pistole geschossen,

beantworten?

Wenn nicht, dann ist es aber höchste Zeit, denn nur wenn du

deinen Kunden verstehst, kannst du auch ein Angebot kreieren,

für das er/sie 1.000 Euro bezahlen soll.

In Schritt 1 des 5-Schritte-Plans, sollst du deinen idealen Kunden

erschaffen.

Dabei ist es wichtig so genau wie möglich vorzugehen.

Tu' das bitte jetzt anhand der folgenden Aufgaben:

http://www.stefaniekneisz.com/
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ERSCHAFFE DEINEN IDEALEN KUNDEN

Name______________________________________________________

Alter_______________________________________________________

Familienstand______________________________________________

_____

Kinder____________________________________________________

Jobbezeichnung___________________________________________

Einkommen________________________________________________

Wohnort (Land/Stadt)_______________________________________

Haus/Wohnung____________________________________________

Haustiere__________________________________________________

Hobbies___________________________________________________

Glaubenssätze______________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Berufserfahrung____________________________________________

___________________________________________________________

Werte______________________________________________________

___________________________________________________________

__________________________________________________________

Soziale Umgebung

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

http://www.stefaniekneisz.com/
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Interessen__________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Lieblingsbuch______________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Was ist das größte Problem deines idealen Kunden (in Bezug auf

dein Business)?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Was ist der größte Wunsch deines idealen Kunden?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Was lässt ihn/sie nachts nicht schlafen? Worüber zerbricht er/sie

sich den Kopf? 

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

http://www.stefaniekneisz.com/
Carolina
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Welche sozialen Netzwerke nutzt er/sie?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Welches Produkt würde sein/ihr größtes Problem lösen?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Wie fühlt sie/er sich mit ihrem/seinem Problem?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

Wie würde er/sie sich fühlen, wenn sein/ihr Problem gelöst wäre?

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

___________________________________________________________

http://www.stefaniekneisz.com/
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SCHRITT 2: DEIN PERFEKTES ANGEBOT

Ein Angebot besteht aus

Resultaten

und Fakten.

Kunden kaufen jedoch Resultate, keine Fakten!

Dem Kunden ist wichtig ein Resultat zu bekommen. Wie er ans Ziel

kommt, ist im zunächst egal.

Deswegen ist es beim perfekten Angebot um so wichtiger, dass

das Angebot zunächst ein Resultat verspricht - und auch hält.

Denk an deinen idealen Kunden und beantworte in einem Satz

Folgendes: 

1. Wo steht dein Kunde?

2.Was ist sein größtes Problem?

3. Was ist sein gewünschtes Resultat/Ziel?

4. Welches Produkt würde ihm helfen, sein Ziel zu erreichen?

http://www.stefaniekneisz.com/
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KREIERE DAS PERFEKTE ANGEBOT FÜR DEINEN IDEALEN
KUNDEN

1. Angebotsname: Der Name soll bereits einen Hinweis auf das
Resultat geben.

Zum Beispiel:

Dein Weg In Die Freiheit

In 8 Wochen zum 1000 Euro Kunden

Endlich mehr Klarheit

etc. 

2. Verkaufe ein System, Prozess, Schritteplan: Das gibt dem
Kunden Sicherheit und zeigt auf, was er genau bekommt,
wenn er kauft. 

Zum Beispiel:

Dein Weg In Die Freiheit: In 7 Schritten zum eigenen Business

Türöffnerprogramm: Nach 3 Monaten die Jobzusage 

3. Beschreibe 10 Resultate, die dein Kunde bekommt, wenn er
das Produkt kauft. Wichtig sind hier Emotionen. 

Zum Beispiel:

Ich zeige dir, wie du eine Nische findest, in der du auch Geld

verdienst.

Du gehst ins Vorstellungsgespräch mit Sicherheit und überzeugst

die Personalchefin sofort.

http://www.stefaniekneisz.com/
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4. Beschreibe die Fakten: Nichts soll unklar bleiben. 

Zum Beispiel:

10 x 60 Min Coaching

Alle Coachings finden über Skype statt

etc.

5. Dein unwiderstehlicher Preis: Verkaufe NIE einzelne
Stunden, sondern verpacke deine Stunden in ein Paket, das ein
Resultat verspricht - und auch hält.

Biete immer eine Zahlungsoption an.  

Zum Beispiel:

1:1 Coaching via Skype 5 x 60 Minuten: 1.000 Euro einmalig oder

3 x 400 Euro

3 Monate E-Mail-Coaching: 900 Euro einmalig oder 3 x 400 Euro

Falls es eine Geld Zurück Garantie gibt, bitte diese auch anführen.

6) Fragen und Antworten: Damit keine Fragen offen bleiben,
beantwortet die häufigsten Fragen sofort:

z.B.

Was ist wenn ich mit der Zusammenarbeit nicht zufrieden bin?

Gib es eine Geld Zurück Garantie?

Wie wird das Coaching durchgeführt?

Welche Rahmenbedingungen gibt es?

Ich kann es mir eigentlich nicht leisten. Was soll ich tun?

…

http://www.stefaniekneisz.com/
Carolina
Hervorheben
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SCHRITT 3: PASSE DEINE WEBSEITE AUF DEIN ANGEBOT AN

Um hochwertige Angebote zu verkaufen, brauchst du auch eine

hochwertige Webseite.

Tipps für die Webseite:

1. Zeige dich und sei authentisch

2. Sprich deinen idealen Kunden an. Kommuniziere mit ihm über

die Webseite.

       - Beschreibe seine aktuelle Situation

       - Beschreibe seine Träume und was er sich wünscht.

       - Zeige ihm, wie du ihm helfen kannst, sein Ziel zu erreichen.

3. Biete ihm ein Geschenk an, das er sich downloaden kann. Im

Gegenzug verlangst du seine E-Mail Adresse. So baust du dir eine

E-Mail Liste auf.

4. Erstelle eine Sales Page mit deinem Angebot. Tipp: Fange mit

einem hochwertigen Paket an wie zum Beispiel ein VIP Programm.

http://www.stefaniekneisz.com/
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Optimiere deine Webseite passend zum Angebot
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SCHRITT 4: VERANSTALTE EIN WEBINAR 

Ich buche 80 % meiner Kunden über Webinare. Ich liebe Webinare

weil ich mich vor vielen Menschen präsentieren und meinen

Experten Status unter Beweis stellen kann.

Außerdem konnte ich so meine E-Mail Liste rasch steigern. 

Ich bin davon überzeugt, dass Webinare immer funktionieren. Man

muss es nur richtig angehen.

Der Erfolg eines Webinares hängt von 2 Faktoren ab:

- Die Anzahl der Teilnehmer 

- Der Pitch am Ende (also was und wie verkaufst du)

Es ist schwierig ein 1.000 Euro Programm auf Knopfdruck zu

verkaufen, wenn dich noch niemand auf dem Markt kennt.

Um dein 1.000 Euro Angebot zu verkaufen empfehle ich dir,
am Ende eine bestimmte Anzahl an kostenlosen 30 Minuten
Coachings, Erstgespräche oder Strategiesessions zu
anzubieten.

z.B.: Ich vergebe 5 kostenlose 30 Minuten Erstcoachings für alle,

die gerne ihr eigenes Online Business starten möchte!

http://www.stefaniekneisz.com/
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Im Webinar stellst du dein neues Programm vor und bietest
kostenlose Erstgespräche an.

ABLAUF WEBINAR

10 Min. Begrüßung und Vorstellung

5 Min. Agenda

30 Min. Inhalt

10 Min. Programm vorstellen (Pitch)

10 Min. Fragen und Antworten

WEBINAR TITEL
Mach es knackig und unwiderstehlich. 

Es soll zu deinem Angebot passen und deinen idealen Kunden

ansprechen.

WEBINAR PROGRAMM
- Google Hangout (kostenlos)

- Webinar Jam (ca. 400 Euro/Jahr)

WEBINAR PROMOTION
 - Setze dir als Ziel 100 Teilnehmer.

- Beginne mit der Werbung 3 Wochen vorher.

- Promote das Webinar mit bezahlten Facebook Anzeigen. Rechne

mit einem Budget von 100 Euro für bezahlte FB Ads.

- Bewerbe das Webinar in Facebook Gruppen, wo dein idealer

Kunde ist. 

- Schreibe passende Blogpost und verlinke auf das Webinar

- Schreibe es an deine bestehende Liste aus. 

http://www.stefaniekneisz.com/
Carolina
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SCHRITT 5: FÜHRE MIND. 5 ERSTGESPRÄCHE PRO WOCHE

Es ist wichtig, dass du so viele Erstgespräche wie möglich führst.

Das gibt dir die Möglichkeit deine Erstgespräche zu üben und du

erfährst, was dein idealer Kunde braucht. 

BIETE DIESE ERSTGESPRÄCHE IMMER UND ÜBERALL AN.
PROMOTE SIE IN FACEBOOK GRUPPEN, AN DEINE E-MAIL
LISTE, ÜBER BLOGARTIKEL, UND, UND, UND.

Tipps für Erstgespräche:

- Nenne sie nicht Erstgespräche. Suche dir einen pfiffigen Namen

wie Power Coaching, Bewerbungscoaching, Fitness Booster, etc.

- Für dich ist es eine Verkaufssession! Für den Gesprächspartner

ein Coaching.

- Stifte Mehrwert und gib ALLES im Gespräch.

- Überlasse dem potenziellen Kunden das Reden.

- Stelle viele Fragen: 

         - Wo steht dein Kunde.

         - Was ist sein Ziel.

         - Was sind Probleme/Hindernisse

- Stelle dein Angebot am Ende vor.

- Stell dir folgende Frage: Soll ich dich dabei unterstützen dein Ziel

zu erreichen?

- Wenn ja Details wie Startdatum, Rahmenbedingungen klären.

http://www.stefaniekneisz.com/
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GRATULIERE! DU HAST
SOEBEN DEINEN ERSTEN 1.000

EURO KUNDEN GEBUCHT.

BUCHE JETZT DEIN KOSTENLOSES
POWER BUSINESS COACHING MIT

MIR. 
KLICKE HIER:

 http://www.stefaniekneisz.com/30
minpowerbizcoaching

Noch Fragen?

http://www.stefaniekneisz.com/
http://www.stefaniekneisz.com/30minpowerbizcoaching
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Hast du noch Fragen?

Carolina
Notiz
Den Link würde ich lesefreundlich machen, also so, dass er als Text lesbar ist und nicht als Linkadresse




